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IN VIER EINFACHEN 
SCHRITTEN ZU MEHR 
MARKTWIRKUNG
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ERREICHST DU MIT EUREM 
MARKETING DIE WIRKUNG,  
DIE IHR VERDIENT?

VOTING 1

JA NEIN



KENNST DU DAS GEFÜHL, DASS  
PROJEKTE OFT MIT HOHER 
PRIORITÄT STARTEN - UND DANN 
VERSANDEN?

VOTING 2

JA NEIN



„WAS STÖRT

AM MEISTEN?“

DESHALB HABEN WIR GEFRAGT:

Studie mit über 60 
Geschäftsführern  

& 



WAS IST 
EIGENTLICH 
LOS?

WARUM HÖRT MAN SO OFT DAS GLEICHE?

„DAS EIGENE UNTERNEHMEN 
BLOCKIERT.“

„DER KUNDE HAT KEINE AHNUNG.“

„DIE AGENTUR ZIEHT NICHT MIT!“



WIR KÄMPFEN

ALLE ALLEINE!

BITTERE ERKENNTNIS



„WIR GEBEN NICHT 
AUF, BEVOR EUER 
POTENZIAL 
ENTFESSELT IST!“

WIR SIND DIE MANUFAKTUR FÜR MEHR 
MARKTWIRKUNG

99
Platz 99 im Ranking der

größten Digitalagenturen
42

Platz 42 im Ranking der 

größten Werbeagenturen

20
Jahre  

Erfahrung

100+
Fachleute mit

Herzblut bei

der Sache

3
Standorte in 

Oberhausen, 
Dresden & 

https://www.move-elevator.de/


AUCH WIR SIND 
DURCHS FEUER 
GEGANGEN!

WIR KENNEN DAS!



SCHÖNE NEUE 

MARKETING 
WELT:

WELCHES THEMA STEHT BEI EUCH GERADE AN? 

Digitalisierung 


Alles wird 
schneller und 

besser

Globalisierung
Digital die  

gesamte Welt 
erreichen

Websites
Eigene Kanäle 
aufbauen und 

bespielen

Social Ads
Spitze 

Zielgruppen 
ansprechen

Customer 
Journey

Endlich die 
Kunden besser 

verstehen

Social Media
Unsere Käufer 

werden zu 
treuen Fans

Online-Shops
Überall, ohne 

Personalkosten 
und ohne Miete

Kundenportale
Mehr Service, 

trotzdem 
weniger Kosten

SEO
Kostenlos neue 

Kunden 
erreichen

Agilität
Mehr Dynamik 
durch weniger 

Führung

(…)Marketing 
Automation
Ohne großen 
Aufwand 1:1-

Kommunikation



KENNT  
IHR DIE 
ZEITSCHERE?

SWISS MARKETING LEADERSHIP STUDIE 2019, 
ZHAW



WIR BRAUCHEN

MEHR FOKUS!

WAS BEDEUTET DAS FÜR UNS?

„MEHR FOKUS“
Bedeutet nicht mehr Dinge  
zu tun, sondern mehr Dinge  

nicht zu tun.





WIR MÜSSEN 

ZWEI FRAGEN 

BEANTWORTEN:

IMMER DAS ZIEL VOR AUGEN BEHALTEN

WAS IST  
WIRKLICH  

UNSER 
WICHTIGSTES 

 ZIEL?

WAS BRINGT  
MICH DIESEM  

ZIEL WIRKLICH     
NÄHER?





Durch Wirkungsbooster 25%  
mehr Umsatz im Monat



Belohnung für First Mover:  
50% Marktanteil



3.900% Wachstum mit 
Empfehlungsfunktion



WIE FINDE 

ICH DIESE 
BOOSTER?

DIE GROßE FRAGE IST:



WIE ZÜNDE ICH 

WACHSTUMSBOOSTER?

MEHR WIRKUNG IN VIER SCHRITTEN

SCHRITT 1

REIFEGRAD

ERMITTELN



WIE JETZT –

REIFEGRAD?

WO SIND POTENZIALE VERBORGEN?

MARKE | DIGITALISIERUNG | ORGANISATION



MARKE | DIGITALISIERUNG | ORGANISATION

EINE 
DIMENSION

ALLEINE 
REICHT

NICHT AUS

ES MÜSSEN ALLE FACETTEN BETRACHTET 
WERDEN



WIE ZÜNDE ICH 

WACHSTUMSBOOSTER?

MEHR WIRKUNG IN VIER SCHRITTEN

SCHRITT 1 SCHRITT 2

REIFEGRAD

ERMITTELN

WACHSTUMS-

BOOSTER


IDENTIFIZIEREN



WO VERSTECKEN SICH DIE 
WACHSTUMS-BOOSTER?

DIE GROßE FRAGE IST:

Geringer AufwandHoher Aufwand

Hoher Nutzen

Geringer Nutzen

HIER IST DER SWEET SPOT!



SCHRITT 3

WIE ZÜNDE ICH 

WACHSTUMSBOOSTER?

MEHR WIRKUNG IN VIER SCHRITTEN

SCHRITT 1 SCHRITT 2

WACHSTUMS-

BOOSTER

ZÜNDEN

REIFEGRAD

ERMITTELN

WACHSTUMS-

BOOSTER


IDENTIFIZIEREN



FOKUSSIERTE UMSETZUNG

Zu Beginn jeder Iteration priorisieren wir die wirksamsten Maßnahmen für 
die Umsetzung. Die Erkenntnisse aus der Umsetzung fließen in die nächste 

FRÜHE ERGEBNISSE

Durch das Aufteilen in schlanke Pakete können wir Maßnahmen schneller 
an den Markt bringen.

REGELMÄßIGER ABGLEICH DES FORTSCHRITTS

Nach jeder Iteration werden die Ergebnisse ausgewertet und mit den 
Prioritäten verglichen. So wissen wir, wo wir weiter investieren wollen und 

PERMANENTER VERBESSERUNGSPROZESS

Durch regelmäßige Feedback- und Review-Formate lernen wir aus 
vorherigen Projekten und passen unser Vorgehen jederzeit an.

Business Development Cycle
Deshalb haben wir einen Prozess entwickelt, der immer das Gesamtziel im Blick 
behält und der endlich Einzelmaßnahmen miteinander in Verbindung setzt: 



SCHRITT 3

WIE ZÜNDE ICH 

WACHSTUMSBOOSTER?

MEHR WIRKUNG IN VIER SCHRITTEN

SCHRITT 1 SCHRITT 2 SCHRITT 4

WACHSTUMS-

BOOSTER

ZÜNDEN

REIFEGRAD

ERMITTELN

WACHSTUMS-

BOOSTER


IDENTIFIZIEREN

WIRKUNG

MESSEN



SCHRITT 3

WACHSTUMS-

BOOSTER

ZÜNDEN

WIE ZÜNDE ICH 

WACHSTUMSBOOSTER?

MEHR WIRKUNG IN VIER SCHRITTEN

SCHRITT 1

REIFEGRAD

ERMITTELN

SCHRITT 2

WACHSTUMS-

BOOSTER


IDENTIFIZIEREN

SCHRITT 4

WIRKUNG

MESSEN





Veränderte 
 Kundenbedürfnisse

Steigender  
Wettbewerbsdruck

Neue  
Technologien

DIE 
KOMPLEXITÄT 

IST DA

FAKTOREN BEEINFLUSSEN SICH 
UNTEREINANDER

Komplexitätsreduktion

durch Wachstumsbooster




WAS HABEN 
ALLE DREI 

GEMEINSAM?

ERFOLGE DURCH WIRKUNGSBOOSTER 



Zusammenfassung
Was ändert sich konkret?

Agentur zieht nicht mit

Das eigene Unternehmen 
blockiert

Langfrist-Projekte 
versanden

im operativen Geschäft 
gefangen

Kleinteiligkeit lähmt

Marketing wird als 
Kostenfaktor 

Betroffene werden eingebunden 
und wollen das Gleiche

Unternehmen und Agentur 
haben ein gemeinsames Ziel

Fokus bleibt hoch bis 
Projekt fertig ist

Marketing-Erfolge 
werden sichtbar

Zeit für strategische 

Vieles läuft von selbst





SPRICH MIT 
UNSEREN 
EXPERTEN

INDIVIDUELLE EXPERTENSESSION 

https://www.move-elevator.de/expertensession-individuell-online-buchen


WIR STELLEN 

UNS EUREN 

FRAGEN

Q&A SESSION



VIELEN DANK!
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hp@move-elevator.de  
0208 377110
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